
Werde Teil unseres Teams!

Wir freuen uns auf deine aussagekräftige Bewerbung mit Angaben zu deinen Gehaltsvorstellungen 
und dem frühestmöglichen Eintrittstermin unter bewerbung@energeticum.info

Sind noch Fragen offen? Ruf uns einfach an unter 0160 / 96 79 89 26

energeticum energiesysteme GmbH
St.-Leonhard-Str. 26 
86483 Balzhausen

Deine Ansprechpartnerin: Sabrina Henkel 
0160 / 96 79 89 26
bewerbung@energeticum.info

www.energeticum.info/jobs

Die energeticum energiesysteme GmbH ist 
der Experte, wenn es um die Energieversor-
gung im eigenen Haus geht. 
Wir verwirklichen gemeinsam mit unserer 
Muttergesellschaft sonnen - eines der am 
schnellsten wachsenden deutschen Techno-
logie-Unternehmen und europaweit größter 
Hersteller von Batteriespeichern - die Vision, 
Menschen mit sauberer, dezentraler Energie 
zu versorgen, diese sinnvoll zu speichern 
und sich dabei mit anderen Menschen zu 
vernetzen, um Energie teilen zu können. Aus-
gereifte PV-Anlagen, erfolgreiche Speicher-
systeme, moderne digitale Technologien und 
die Verwirklichung eines Online-Netzwerkes 
zum Teilen von Strom sind entscheidende Er-
folgsfaktoren auf dem Weg in die Unabhän-
gigkeit von fossilen Brennstoffen und anony-
men Großversorgern. 
Wir gehören zu den Top-Performern Deutsch-
lands und bauen unseren Vorsprung kontinu-
ierlich aus. Mehr als 10.000 Kunden, über 50 
MW installierte PV-Leistung, mehr als 4.000 
installierte sonnenBatterien sowie zahlrei-
che Zertifikate renommierter Hersteller und 
erfolgreiche Partnerunternehmen stehen für 
unsere Qualität, Service und Zuverlässigkeit. 

Möchtest auch du die neue Energiewelt 
mitgestalten und Teil unseres dynamischen 
und motivierten Teams werden?

Vollzeit Zum nächstmöglichen Zeitpunkt in Festanstellung oder als Handelsvertreter für den 
Großraum Berchtesgaden, Rosenheim und Wasserburg am Inn

VERTRIEBSMITARBEITER IM AUSSENDIENST (M/W/D)

Region Berchtesgaden, Rosenheim und Wasserburg am Inn

Deine Aufgaben:

  Selbstständige Akquisition von Neukunden über Infoveranstaltungen, Messen, Empfehlungen  
 und eigene Kanäle

  Verantwortung von zugewiesenen Leads im eigenen Kundengebiet

  Beratung von Interessenten und Bestandskunden zu allen Fragen rund um PV-Anlagen und  
 Batteriespeichern, sowie gesetzlichen Fördermöglichkeiten

  Erstellung von Angeboten bis hin zur selbstständigen Auftragsabwicklung im CRM-System

  Kundenbetreuung nach Auftragsabschluss

  Markt und Wettbewerbsbeobachtung sowie Weiterentwicklung der Vertriebsstrategie in enger 
 Zusammenarbeit mit dem Vertriebsteam

  Regelmäßiges Reporting über Ziele und Marktgeschehen im verantwortlichem Kundengebiet  
 an die Vertriebsleitung

Dein Profil:

  Erfolgreich abgeschlossene technische oder kaufmännische Ausbildung oder eine  
 vergleichbare Qualifikation

  Erfahrung in der PV- und Energiespeicherbranche von Vorteil

  Kommunikationsstärke und Lust auf aktive Ansprache von Kunden

  Eigenverantwortliches und selbstständiges Handeln, hohe Eigenmotivation, dabei pragmatisch 
 und umsetzungsstark

  Sehr gute MS Office Kenntnisse

  Führerschein Klasse B sowie Reisebereitschaft

Das bieten wir Dir:

  Unbefristeter Vertrag mit attraktiver Vergütung (bei Festanstellung)

  Firmenfahrzeug auch zur privaten Nutzung

  Tankkarte innerhalb Deutschlands

  30-32 Tage Urlaub mit steigender Betriebszugehörigkeit

  Flexible Arbeitszeitgestaltung

  Leadterminierung wird durch energeticum übernommen

  Monatliches Extra in Form von Gutscheinen

  Mitarbeiterrabatte durch Corporate Benefits sowie auf sonnen-Stromverträge

  50% Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge

  Qualifizierte Einarbeitung, Schulung und Weiterbildung

  Gemeinsame Teamevents

  Mitarbeit in einem teamorientierten, mittelständischen Unternehmen mit  
 kurzen Entscheidungswegen 

... ein tolles Team!


